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Connaissez-vous les nouvelles conditions
tarifaires Microsoft ?

d Oui
d Non







\ hl.ue Ultra-spécialiste des .= Microsoft

’ 50f%’ solutions Microsoft 107 M€ de

Empower
P CA groupe Blue Soft Agences
Spécialisations
- s - 1 8 M€ 20% avancées
Domaines d’intervention de CA Public
Blue Soft Empower Certifications
Collaboratif Microsoft 365 individuelles
Poste de travail et mobilité Eco-énergie 1 0 o
Cloud Azure & infra Sécurité et identité Talents Bleus “ Revendeur CSP Tier 1
Power Platform Intranet et GED Data & IA FastTrack Ready
Savoir-faire Modalités d’engagement Récompenses Nos petits plus
Intégration et déploiement Projet Régie == Mic I'OSOf't SPar::e:nza(i)';:; Prosci
ante
Gestion du changement & adoption Contrat de conseil et support Prince 2
Powell Software Partenaire
Pilotage de projet Conseil Europe 2023 PMP
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Quelques dates clés sur la tarification Microsoft

1er avril 2025

Augmentation de 5% de la
1¢" mars 2022 facturation mensuelle pour
Microsoft NCE M365 et Dynamics

1er décembre 2024

Augmentation de 5% de la
facturation mensuelle pour
certains abonnements

920l
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Liste des changements

1er décembre 2024 1er avril 2025

Microsoft augmente de 5% le prix L’augmentation de 5% concernera
de la facturation mensuelle de 'option de facturation mensuelle de
certains de ses abonnements tous les abonnements annuels

annuels (Microsoft 365 Copilot, (nouveaux ou en renouvellement).
Copilot for Sales et Copilot Studio) L’augmentation concernera aussi les

produits suivants :
« Teams Phone Standard (+25 %)
« Power Bl Pro (+40 %)
« Power Bl Premium (+20 %)

B
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Les abonnements existants
conserveront leur tarif actuel
jusqu’a leur prochaine date
de renouvellement.

Les nouveaux abonnements, apres le
01/04/2025, verront
les prix actualisés
dés I’achat.

A partir du 1er avril 2025 Microsoft augmente
de 5% I’ensemble des licences (M365,
Dynamics et Power platform) en facturation
mensuelle.

Si vous souhaitez conserver vos tarifs, cela sera
possible avec un paiement annuel.

Seuls les abonnements ayant une date
anniversaire apres le 1er avril 2025 sont
concernées.




Anticiper
impacts

budgétair
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Types d’engagement

O

C,

Annuel Annuelle Pas d’augmentation
Annuel Mensuelle +5% au 1¢" avrill
+5% au 1¢" avril
p |, cette i
Mensuel Mensuelle OUT Tepbe SETie Ieence

est 20% plus chere
gue celle en engagement annuelle



o

Annonces Microsoft Teams T

Avant le " A partir du
~ Du 31 aout 2023 au :
31 aolt 2023 1 octobre 2023 1¢r avril 2024
Teams était compris Annonce du Teams n’est plus disponible
dans les renouvellements « No teams » liée aux dans les licences
d’abonnements M365 directives européennes M365 E3/E5, Office E1/E3/E5

et dans les licences
Frontline workers F1/F3

Exception pour les licences « Business » - Basic, Standard et Premium
- Teams est conservé pour les nouveaux clients et les renouvellements.

920l
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Optimisations & Promotions

Microsoft
365 E3

Business
Premium

Microsoft
365 ES5

Microsoft
365 Copilot




Programmes Microsoft*

Modern

Work Security

A *Sous condition d’éligibilité

- Rapprochez vous de votre commercial Empower
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POUR PRENDRE RENDEZ-VOUS AVEC NOS EXPERTS :

https://outlook.office365.com/book/Prendreunrendezvous@bluesoft-group.com/

04 28 38 51 03

www.bluesoft-group.com

®»@@E


http://www.bluesoft-group.com/
https://twitter.com/BlueSoftGroup
https://www.linkedin.com/company/blue-soft
https://outlook.office365.com/book/Prendreunrendezvous@bluesoft-group.com/
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